Bessere Kontrolle
Motivation

Identifikation mit Produkt
Schnellere Reaktion
Marktnéhe
Kommunikation

Héhere Flexibilitat

Kosten und zeitintensive Aufbauphase

Grossere Fehlerquote, wegen
mangelnder Erfahrung

Allgemein teurer:L6hne, Infrastruktur, Hilfsmittel
Direkte Kundenbeziehung nétig

Keine Nutzung von Synergien in
Distributionsnetz moglich

Saisonalitat ausgesetzt

Vorteile

Nachteile

Eigene Vertriebsorgane(bei
""Betriebsfremden
Vertriebsorganen" ist es genau
umgekehrt mit Vor- und
Nachteilen...)
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Vor- und Nachteile

Nachteile

Indirekte Distribution

Vorteile

Vorteile

Direkte Distribution

Nachteile

Zentrales Auslieferungslager
(bei "Dezentralem
Auslieferungslager™ ist es genau
umgekehrt mit Vor- und
Nachteilen...)

Abhéngikeit vom Zwischenhandel
Fehlende Marktnéhe

Tiefere Margen

Erschwerter Informationsfluss

Wenig Einfluss auf Kauffentscheid

Kleinerer Distributionsaufwand

Zwischenhandel Ubernimmt diverse
Kommunikationsfunktionen

Risikoverteilung
Kleinerer Kundenkreis
Tiefere Verkaufskosten

Durch gréssere Bestellungen tiefere
Herstellungskosten pro Stiick

Hersteller profitieren vom
bekanntheitsgrad und Image des
Zwischenhandels

Schnellerer Aufbau eines grosseren
Distributionsgrades

Keine Abhangigkeit vom Zwischenhandel
Hohere Margen
Direkter Einfluss auf Kaufentscheid

Sicherstellung der Qualitat der Produkte
oder vor allem der Dienstleistungen vor
Ort

Marktnéhe

Einfacherer Informationsfluss

Grosserer Distributionsaufwand
Hohere Logistikkosten

Hohe Investitionen in Bekanntheit und
Image beim Endverbraucher

Hoéheres Risiko
Investitionsaufwand

Langsamerer Aufbau eines grésseren
Distributionsgrades

Besserer Lieferservice (Just in Time)

Starker Marktauftritt durch
Aussenwerbung am Lager

Flexibler, da immer eine gewisse Menge an Lager ist

Vorteile  geanntheitsgrad wird gesteigert

Aushilfen von Produkten und
Direktlieferungen von anderen Lagern
aus

Weniger Ubersichtlich
Grossere Personal- und Lagerkosten

Méogliche Retoursendungen von

Nachteile Ladenhiitern an Hersteller

Hohe Lieferkosten durch stetige
Anlieferungen der Lager




